
69 68　２０１9年 9 月号 　２０１9年 9 月号

第
15
回

特定の販売先に集中した状況を
改善する販売戦略をアドバイス

企業の見方＆アドバイス
事業性評価につながるマンガ 原作▶宮内健次

画▶松尾陽子

浅野祐太
あさがお銀行
若手渉外係

週
末

行
徳
バ
ネ
工
業
さ
ん
の
バ
ネ
が

使
わ
れ
て
い
る
洗
濯
機
は

ど
こ
だ
ろ
う取

引
先
の
行
徳
バ
ネ
工
業
さ
ん
は

家
電
用
品
な
ど
の
バ
ネ
部
品
を

開
発
・
製
作
し
て
お
り

大
手
メ
ー
カ
ー
に
販
売
し
て
い
ま
す

行
徳
バ
ネ
工
業
さ
ん
は

最
近
売
上
が

下
が
っ
て
き
て
お
り

そ
の
原
因
を
考
え
る
ヒ
ン
ト
が

見
つ
か
ら
な
い
か
と

家
電
量
販
店
に

立
ち
寄
っ
て
み
ま
し
た

洗
濯
機
の
メ
ー
カ
ー
も

い
ろ
い
ろ
あ
る
ん
だ
な

あ　
こ
の
メ
ー
カ
ー
だ

そ
う
い
え
ば

行
徳
バ
ネ
工
業
さ
ん
は

販
売
の
ほ
と
ん
ど
が

こ
こ
だ
と

言
っ
て
い
た
な

最
近
の
売
上
低
下
と

販
売
先
の
１
社
集
中
は

関
係
し
て
い
る
の
か
な

次
の
訪
問
時
に

聞
い
て
み
よ
う

10
日
後

社
長

最
近
の
業
況
は

い
か
が
で
し
ょ
う
か

実
は
主
要
販
売
先
か
ら
の

受
注
額
が
下
が
っ
て
い
て

困
っ
て
い
る
ん
で
す

行徳バネ工業社長
徳田昭成

そ
れ
は

困
り
ま
し
た
ね

御
社
は
た
し
か

受
注
の
多
く
が

エ
コ
ロ
ジ
ー
社
さ
ん

で
す
よ
ね


