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こ
ん
に
ち
は 

吉
田
様

い
つ
も
お
世
話
に

な
っ
て
お
り
ま
す

い
ら
っ
し
ゃ
い 

竹
中
さ
ん

本
日
は
お
時
間
を

頂
戴
し
ま
し
て

あ
り
が
と
う
ご
ざ
い
ま
す

い
え
い
え 

以
前

竹
中
さ
ん
に
い
た
だ
い
た

「
高
校
受
験
ま
で
に

準
備
す
る
こ
と
」
の
情
報

す
ご
く
役
に
立
っ
て
い
る
わ

受
験
生
の
い
る
ご
家
庭
は

何
か
と
大
変
で
す
よ
ね

優
実
ち
ゃ
ん

受
験
勉
強 

頑
張
っ
て

い
ま
す
か
？

最
近
は
塾
で
試
験
対
策
の

追
込
み
を
し
て
い
る
わ

バ
ス
ケ
ッ
ト
ボ
ー
ル
の

部
活
で
も 

人
一
倍
練
習
を
し
て

い
ら
っ
し
ゃ
っ
た
そ
う
で

努
力
家
な
ん
で
し
ょ
う
ね

ど
う
か
し
ら

以
前
は
高
校
の
受
験
に
か
か
る

準
備
や
費
用
の
お
話
を

さ
せ
て
い
た
だ
き
ま
し
た
が

本
当
に
大
切
な
の
は

進
学
後
の
お
金
で
す

特集 ■ 顧客情報を活用して個人EBMを実践する

画／うのとおる

子どもの進学をきっかけとした
アプローチはこう行う

マ ン ガ

月曜朝・渉外課のミーティング

じ
ゃ
あ
次
は
竹
中
さ
ん

今
週
の
主
な
予
定
は

ど
う
な
っ
て
い
る
か
な
？

は
い 

課
長

先
週
ポ
ス
テ
ィ
ン
グ
を

行
っ
た
本
町
エ
リ
ア
へ
の

訪
問
を
中
心
に
行
い
ま
す

そ
れ
か
ら
…

来
春 

お
子
様
が
進
学
を

控
え
て
い
る
お
客
様
に
対
す
る

教
育
ロ
ー
ン
の
ご
案
内
も

引
き
続
き
行
う
予
定
で
す

ラ
イ
フ
イ
ベ
ン
ト
に

合
わ
せ
た
提
案
は
大
切
だ
ね

竹
中
さ
ん
は
お
客
様
の

情
報
を
よ
く
見
て
い
る
な

翌
日
―
―

み
ん
な
も 

お
客
様
や
ご
家
族
の

年
齢
な
ど
を
見
返
し

提
案
に
つ
な
が
る

ラ
イ
フ
イ
ベ
ン
ト
の
発
生
が

迫
っ
て
い
な
い
か

確
認
し
て
み
る
と
い
い
よ
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