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投
資
目
的
・
ス
タ
ン
ス
を
明
確
に

し
た
う
え
で
来
店
す
る
お
客
様

は
ほ
と
ん
ど
い
な
い
。
多
く
は
、
担
当

者
が
資
産
運
用
の
必
要
性
を
説
明
し
、

「
確
か
に
お
金
に
も
働
い
て
も
ら
え
た

ら
い
い
ね
」
と
い
っ
た
反
応
を
引
き
出

し
（
ニ
ー
ズ
喚
起
）、「
ど
う
す
れ
ば
い

い
の
？
」
と
い
う
反
応
（
ア
ク
シ
ョ
ン

喚
起
）
に
つ
な
げ
て
い
る
。

そ
こ
か
ら
商
品
提
案
・
セ
ー
ル
ス
に

入
る
た
め
、
投
資
目
的
は
「
あ
な
た
が

い
ま
説
明
し
て
く
れ
た
の
で
、
資
産
運

用
の
必
要
性
を
感
じ
た
か
ら
で
す
」
と

い
う
こ
と
に
な
る
。
例
え
る
な
ら
、

「
健
康
な
生
活
に
は
ビ
タ
ミ
ン
が
必
要

で
す
」
と
説
明
さ
れ
て
サ
プ
リ
メ
ン
ト

の
購
入
を
決
め
た
人
が
、
説
明
者
か
ら

「
何
の
た
め
に
買
う
の
で
す
か
？
」
と

質
問
さ
れ
る
よ
う
な
も
の
だ
。

目
的
を
確
認
す
る
際
に
は
、
こ
う
し

た
状
況
を
理
解
し
た
う
え
で
具
体
的
に

質
問
し
よ
う
。
例
え
ば
、「
お
客
様
は

退
職
金
を
定
期
預
金
に
さ
れ
て
い
ま
す

よ
ね
。
こ
の
お
金
を
取
り
崩
し
て
い
く

と
、
約
１５
年
で
底
を
つ
い
て
し
ま
う
試

算
に
な
り
ま
す
」
と
い
っ
た
形
で
水
を

向
け
る
。
こ
れ
に
対
し
「
そ
う
な
ん

だ
。
だ
か
ら
定
期
預
金
の
一
部
を
運
用

に
回
し
た
い
の
よ
」
と
い
っ
た
答
え
が

返
っ
て
く
れ
ば
、
具
体
的
な
投
資
目
的

が
明
確
と
な
る
。

目
的
に
沿
っ
た
提
案
の
た
め

併
せ
て
ス
タ
ン
ス
を
確
認
す
る

お
客
様
の
投
資
目
的
を
確
認
す
る
理

由
は
、
目
的
に
合
っ
た
商
品
を
提
案
す

る
た
め
で
あ
る
。
増
や
し
た
い
人
に
日

本
の
国
債
フ
ァ
ン
ド
、
減
ら
し
た
く
な

い
人
に
日
本
株
フ
ァ
ン
ド
を
単
品
で
提

案
す
る
の
は
、
投
資
目
的
に
照
ら
し
て

適
当
と
は
い
え
な
い
。

そ
し
て
、
投
資
目
的
に
合
っ
た
商
品

を
提
案
す
る
理
由
は
、
当
然
お
客
様
の

目
的
を
果
た
す
た
め
で
あ
る
。
そ
う
考

え
る
と
、
な
ぜ
「
投
資
目
的
」
と
「
ス

タ
ン
ス
」
が
セ
ッ
ト
に
な
っ
て
い
る
の

か
が
理
解
で
き
る
だ
ろ
う
。

前
述
の
お
客
様
で
あ
れ
ば
、「
老
後

の
資
金
を
確
保
す
る
た
め
に
、
資
産
の

一
部
で
運
用
を
し
た
い
」
の
で
あ
る
か

ら
、「
お
金
を
増
や
し
た
い
」
と
い
う

よ
り
は
「
減
ら
し
た
く
な
い
・
長
持
ち

さ
せ
た
い
」
こ
と
に
ウ
エ
イ
ト
が
あ

る
。
と
な
れ
ば
、
投
資
ス
タ
ン
ス
は

「
リ
ス
ク
を
抑
え
て
、
安
定
的
な
リ
タ

ー
ン
を
得
る
」
と
な
る
。

つ
ま
り
、
お
客
様
の
投
資
目
的
を
実

現
す
る
た
め
に
有
効
な
投
資
ス
タ
ン
ス

を
考
え
れ
ば
よ
い
の
で
あ
る
。「
お
金

を
減
ら
し
た
く
な
い
・
長
持
ち
さ
せ
た

い
」
と
い
う
の
に
、
金
融
資
産
全
額
を

日
本
株
フ
ァ
ン
ド
に
投
資
す
る
と
し
た

ら
、「
お
金
が
減
る
」
リ
ス
ク
と
「
早

く
な
く
な
る
」
リ
ス
ク
を
取
る
こ
と
に

な
る
。

規
則
だ
か
ら
で
は
な
く

お
客
様
の
た
め
だ
と
説
明

マ
ン
ガ
で
は
、
お
客
様
の
ほ
う
か
ら

「
投
資
が
し
た
い
」
と
来
店
し
た
ケ
ー

な
ぜ
資
産
運
用
が
必
要
な
の
か

具
体
的
な
質
問
を
し
よ
う

新規のお客様の適合性は
こうして確認しよう

金指 光伸
ここでは、投資初心者の適合性はどのようなヒアリン
グで確認すればよいのか、トーク例を挙げて解説する。
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ママーーケケッットト好好調調！！
集
特

ス
を
取
り
上
げ
た
。
運
用
環
境
の
悪
か

っ
た
時
期
と
違
い
、
マ
ー
ケ
ッ
ト
の
好

調
時
は
こ
の
よ
う
に
テ
ン
シ
ョ
ン
の
高

い
お
客
様
も
少
な
く
な
い
だ
ろ
う
。
必

要
性
を
感
じ
た
わ
け
で
は
な
く
、「
儲

か
り
そ
う
だ
か
ら
や
っ
て
み
た
い
。
オ

ス
ス
メ
は
何
？
」
と
い
う
勢
い
で
、
店

頭
に
来
る
可
能
性
が
あ
る
。

そ
ん
な
と
き
「
オ
ス
ス
メ
は
こ
れ
で

す
。
な
ぜ
な
ら
当
店
で
今
、
最
も
売
れ

て
い
る
か
ら
で
す
」
と
い
う
返
答
は
、

当
然
な
が
ら
Ｎ
Ｇ
で
あ
る
。

最
も
売
れ
て
い
る
商
品
は
、
確
か
に

多
く
の
お
客
様
の
ニ
ー
ズ
に
合
致
し
て

い
る
と
思
わ
れ
る
。
し
か
し
、
誰
か
に

と
っ
て
の
合
う
商
品
が
、
誰
か
に
と
っ

て
は
合
わ
な
い
商
品
と
な
る
こ
と
も

往
々
に
し
て
あ
る
。

だ
か
ら
こ
そ
、「
投
資
目
的
・
投
資

ス
タ
ン
ス
」
を
確
認
す
る
の
で
あ
る
。

「
規
則
で
聞
く
こ
と
に
な
っ
て
い
る
」

と
か
「
コ
ン
プ
ラ
イ
ア
ン
ス
が
厳
し
い

の
で
…
」
で
は
な
く
、「
最
適
な
提
案

を
す
る
た
め
に
聞
か
せ
て
く
だ
さ
い
」

と
い
う
姿
勢
で
伝
え
よ
う
。
お
客
様
に

「
私
の
た
め
に
質
問
し
て
く
れ
て
い
る

の
だ
な
」
と
感
じ
て
も
ら
う
こ
と
が
大

切
で
あ
る
。
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