
既
存
製
品
の
競
争
力
が
落
ち
て
い

る
場
合
、
製
品
の
ラ
イ
フ
サ
イ

ク
ル
の
観
点
か
ら
考
え
る
と
、
既
存
製

品
は
成
長
期
を
過
ぎ
、
成
熟
期
の
前
半

か
ら
後
半
へ
と
移
行
し
つ
つ
あ
る
こ
と

が
推
察
で
き
る
。
こ
の
ま
ま
何
も
対
応

し
な
い
で
事
態
を
放
置
し
て
お
く
と
、

赤
字
製
品
に
陥
る
可
能
性
が
少
な
く
な

い
。そ

こ
で
こ
の
よ
う
な
取
引
先
の
課

題
・
ニ
ー
ズ
対
し
て
は
、「
工
業
技
術

セ
ン
タ
ー
」
と
連
携
し
、
解
決
に
向
け

て
支
援
し
て
い
く
こ
と
を
勧
め
た
い
。

工
業
技
術
セ
ン
タ
ー
は
、
中
小
企
業

を
支
え
る
開
か
れ
た
も
の
づ
く
り
技
術

支
援
機
関
と
し
て
、�
技
術
の
駆
け
込

み
寺
�
の
役
割
を
果
た
し
て
い
る
。
中

小
企
業
の
ニ
ー
ズ
を
的
確
に
把
握
し
、

具
体
的
な
成
果
に
つ
な
が
る
技
術
支
援

を
行
う
と
と
も
に
、
戦
略
的
な
研
究
開

発
や
技
術
の
高
度
化
を
支
援
す
る
こ
と

に
よ
り
、
も
の
づ
く
り
産
業
の
競
争
力

強
化
を
目
指
す
機
関
で
あ
る
。

企
業
の
要
望
に
応
じ

評
価
試
験
や
人
材
育
成
を
実
施

具
体
的
に
受
け
ら
れ
る
主
な
サ
ポ
ー

ト
は
、
次
の
と
お
り
で
あ
る
。

�
企
業
訪
問

研
究
員
が
企
業
を
訪
問
し
、
現
状
把

握
や
技
術
的
課
題
の
解
決
に
当
た
る
。

相
談
内
容
に
よ
っ
て
は
重
点
的
な
訪
問

や
技
術
ア
ド
バ
イ
ザ
ー
の
活
用
な
ど
に

よ
り
課
題
解
決
を
図
る
。

�
機
器
の
利
用

無
機
・
有
機
材
料
、
食
品
・
バ
イ

オ
、
金
属
・
加
工
、
機
械
シ
ス
テ
ム
、

電
子
情
報
な
ど
多
分
野
に
わ
た
っ
て
整

備
さ
れ
た
先
端
研
究
開
発
機
器
を
利
用

す
る
こ
と
が
で
き
る
。

�
試
作
開
発
支
援

独
力
で
は
困
難
な
、
ア
イ
デ
ア
段
階

で
の
試
作
や
今
後
研
究
を
行
う
か
を
見

極
め
る
た
め
の
実
験
、
ト
ラ
ブ
ル
対
応

の
た
め
の
分
析
・
試
験
、
デ
ザ
イ
ン
・

設
計
な
ど
の
知
的
分
野
に
対
応
し
た

「
テ
ク
ノ
ト
ラ
イ
ア
ル
」
を
受
け
る
こ

と
が
で
き
る
。

�
共
同
研
究
・
受
託
研
究

企
業
や
大
学
と
の
共
同
研
究
を
行
っ

た
り
研
究
を
委
託
し
た
り
で
き
る
。
そ

の
成
果
は
知
的
財
産
化
を
図
る
ほ
か
、

外
部
資
金
の
活
用
な
ど
に
よ
り
実
用
化

に
向
け
た
共
同
研
究
を
進
め
る
こ
と
で

企
業
に
還
元
さ
れ
る
。

�
試
験

企
業
の
依
頼
に
応
じ
て
材
料
の
性
能

評
価
・
分
析
等
の
試
験
を
実
施
す
る
。

�
人
材
育
成

工
業
技
術
セ
ン
タ
ー
が
保
有
す
る
最

新
鋭
の
機
器
を
活
用
し
、
表
面
加
工
処

理
、
無
機
・
有
機
・
金
属
材
料
評
価
、

非
破
壊
検
査
、
食
品
分
析
技
術
な
ど
の

基
礎
的
知
識
、
技
術
習
得
の
研
修
を
受

け
る
こ
と
が
で
き
る
。

	
マ
ッ
チ
ン
グ

成
果
の
発
表
会
や
技
術
交
流
交
換
会

な
ど
具
体
的
な
企
業
ニ
ー
ズ
と
技
術
シ

ー
ズ
が
出
会
う
交
流
の
場
と
し
て
利
用

す
る
こ
と
が
で
き
る
。

受
注
が
落
ち
込
ん
で
い
る
先
へ
の

情
報
提
供
は
、
地
域
金
融
機
関

と
最
も
密
接
な
関
係
を
有
し
て
い
る

「
商
工
会
」
と
連
携
し
て
行
う
こ
と
が

重
要
な
ポ
イ
ン
ト
で
あ
る
。

商
工
会
の
支
援
機
能
は
、
次
の
と
お

り
だ
。

�
経
営
指
導

経
営
指
導
員
や
記
帳
専
任
職
員
が
、

事
業
計
画
な
ど
の
経
営
支
援
に
関
す
る

ア
ド
バ
イ
ス
を
積
極
的
に
行
っ
て
い

る
。
ま
た
、
経
営
者
に
と
っ
て
必
要
な

知
識
・
技
術
な
ど
に
関
す
る
情
報
を
提

供
す
る
た
め
、
各
種
セ
ミ
ナ
ー
や
研
修

会
も
開
催
し
て
い
る
。

�
専
門
指
導

専
門
分
野
の
中
小
企
業
診
断
士
が
企

業
を
直
接
訪
問
し
、
経
営
状
況
を
分
析

し
て
改
善
点
を
ア
ド
バ
イ
ス
す
る
。
専

門
知
識
や
技
術
面
で
困
っ
て
い
る
小
規

模
企
業
に
対
し
て
専
門
家
を
派
遣
し
、

経
営
や
技
術
力
を
強
化
す
る
た
め
に
指

導
・
助
言
も
行
っ
て
い
る
。

�
金
融
指
導

経
営
を
よ
り
安
定
・
向
上
さ
せ
る
た

め
に
、
金
融
や
信
用
保
証
に
関
す
る
相

談
や
斡
旋
な
ど
を
行
っ
て
い
る
。
具
体

的
に
は
、
商
工
会
の
推
薦
に
よ
り
、
無

担
保
・
無
保
証
・
低
利
で
事
業
資
金
の

融
資
を
受
け
ら
れ
る
「
マ
ル
経
資
金
融

資
」
と
い
っ
た
制
度
が
あ
る
。

経
営
指
導
員
の
巡
回
訪
問
で

様
々
な
課
題
を
明
確
化
・
解
決

金
融
機
関
と
し
て
は
、
自
行
庫
単
体

で
行
う
経
営
支
援
に
は
限
界
が
あ
る
た

め
、
商
工
会
と
積
極
的
に
連
携
し
、
中

小
企
業
の
経
営
力
向
上
を
前
向
き
に
支

援
す
る
こ
と
が
不
可
欠
で
あ
る
。

商
工
会
は
、
金
融
・
税
務
・
労
務
・

経
理
・
戦
略
的
経
営
・
情
報
化
・
人
材

育
成
・
共
同
事
業
・
新
規
事
業
・
共
済

な
ど
の
相
談
を
中
心
と
し
た
経
営
支
援

を
行
っ
て
い
る
。
特
に
小
規
模
企
業
に

つ
い
て
は
、
抱
え
る
課
題
を
明
確
に

し
、
解
決
策
を
提
案
す
る
と
と
も
に
、

よ
り
専
門
性
の
高
い
課
題
な
ど
は
、
商

工
会
連
合
会
や
専
門
家
な
ど
と
連
携
し

て
課
題
解
決
に
取
り
組
ん
で
い
る
。

ま
た
、
注
目
す
べ
き
は
商
工
会
経
営

指
導
員
の
存
在
だ
。
経
営
指
導
員
は
地

域
の
事
業
所
を
直
接
訪
問
す
る
巡
回
訪

問
を
行
い
、
親
身
に
な
っ
て
経
営
の
改

善
や
事
業
発
展
を
支
援
し
て
い
る
。

例
え
ば
、
受
注
が
落
ち
込
ん
で
い

る
、
販
路
を
開
拓
し
た
い
、
商
品
の
パ

ッ
ケ
ー
ジ
を
一
新
し
た
い
、
経
営
を
革

新
し
た
い
、
取
引
先
が
倒
産
し
た
な

ど
、
様
々
な
相
談
に
対
応
で
き
る
戦
力

と
な
っ
て
い
る
の
で
あ
る
。

ま
た
、
商
品
や
サ
ー
ビ
ス
が
ど
ん
な

に
優
れ
て
い
て
も
、
ま
ず
は
お
客
様
に

知
っ
て
も
ら
わ
な
け
れ
ば
宝
の
持
ち
腐

れ
と
な
っ
て
し
ま
う
。
そ
こ
で
取
引
先

に
は
、
商
工
会
の
特
徴
的
な
機
能
で
も

あ
る
ア
ン
テ
ナ
シ
ョ
ッ
プ
「
む
ら
か
ら

ま
ち
か
ら
館
」
の
活
用
を
提
案
し
た

い
。同

館
は
、
東
京
・
有
楽
町
に
あ
る
、

全
国
か
ら
集
め
ら
れ
た
約
１
３
０
０
品

が
並
ぶ
物
産
館
。
毎
月
１０
万
人
近
く
の

来
場
者
が
あ
る
。
低
コ
ス
ト
で
効
果
も

期
待
で
き
る
こ
の
機
能
を
活
用
す
る
こ

と
で
、
取
引
先
の
販
路
開
拓
を
支
援
し

た
い
。

上
記
の
ほ
か
に
も
ビ
ジ
ネ
ス
マ
ッ
チ

ン
グ
を
「
中
小
企
業
団
体
中
央
会
」
と

共
催
実
施
し
、
マ
ッ
チ
ン
グ
を
強
化
・

継
続
す
る
こ
と
も
重
要
だ
。
販
路
開
拓

や
技
術
提
携
に
結
び
つ
け
ら
れ
る
よ

う
、
新
た
な
ビ
ジ
ネ
ス
パ
ー
ト
ナ
ー
を

紹
介
し
、
今
後
の
ビ
ジ
ネ
ス
を
展
開
す

る
う
え
で
有
益
な
ネ
ッ
ト
ワ
ー
ク
の
構

築
を
後
押
し
し
よ
う
。



納
入
先
の
業
況
が
不
振
で
受
注
が
落
ち
込
ん
で
い
る
先

商
工
会
の
物
産
館
に
出
品
し

全
国
へ
販
路
を
拡
大 �

既
存
製
品
の
競
争
力
が
落
ち
て
い
る
先

工
業
技
術
セ
ン
タ
ー
と
連
携
し

技
術
の
高
度
化
を
支
援

こんな取引先にはは専専門門家家やや
外部機関の活用をを提提案案ししよようう
ここでは、取引先の本業を支援するために有効

な、専門家や外部機関との連携方法を解説する。
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