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を
分
け
て
い
る
な
ど
、
相
続
対
策
に
着

手
し
て
い
る
ケ
ー
ス
も
多
い
。
一
方
、

別
世
帯
を
構
え
て
い
る
場
合
は
、
こ
れ

か
ら
相
談
ニ
ー
ズ
が
生
じ
る
可
能
性
も

高
い
。

　

切
出
し
の
質
問
は
、「
お
子
様
方
は

お
近
く
に
お
住
ま
い
な
の
で
す
か
」
で

あ
る
が
、
続
け
て
「
そ
の
お
宅
は
賃
貸

な
の
で
す
か
」「
先
々
は
同
居
の
予
定

は
あ
る
の
で
す
か
」
な
ど
と
確
認
し
て

い
く
こ
と
が
大
切
で
あ
る
。

　

マ
ン
ガ
の
よ
う
に
す
で
に
子
ど
も
が

マ
イ
ホ
ー
ム
を
購
入
し
て
お
り
、
将
来

も
親
と
同
居
す
る
予
定
が
な
い
と
い
う

場
合
、
子
世
代
に
と
っ
て
は
居
住
予
定

の
な
い
実
家
が
相
続
財
産
に
な
る
。
二

次
相
続
の
際
に
は
小
規
模
宅
地
等
の
評

価
減
が
適
用
さ
れ
な
い
た
め
、
財
産
評

価
が
高
く
な
り
、
相
続
税
負
担
の
心
配

も
大
き
く
な
っ
て
く
る
だ
ろ
う
。

　

親
世
代
と
し
て
も
、
夫
婦
二
人
の
う

ち
は
よ
い
が
、
独
り
と
な
っ
た
後
は
不

動
産
を
処
分
す
る
の
か
、
そ
れ
と
も
最

後
ま
で
住
み
続
け
る
の
か
、
ラ
イ
フ
プ

ラ
ン
と
し
て
の
観
点
と
相
続
財
産
評
価

と
し
て
の
観
点
の
両
面
か
ら
検
討
が
必

要
に
な
っ
て
く
る
。

分
配
方
法
に
つ
い
て
確
認
す
る

　

一
方
、
子
ど
も
が
将
来
同
居
す
る
予

定
で
あ
る
場
合
は
、
同
居
を
す
る
子
と

そ
れ
以
外
の
子
と
の
間
で
、
相
続
予
定

財
産
の
公
平
な
分
配
を
ど
う
行
う
か
と

い
う
問
題
が
出
て
く
る
。

　

有
効
な
対
策
と
し
て
は
、
保
険
を
活

用
し
た
代
償
交
付
金
の
準
備
や
遺
言
の

作
成
な
ど
が
挙
げ
ら
れ
る
。
遺
言
の
場

合
、
自
筆
で
あ
れ
ば
文
例
の
紹
介
、
公

正
証
書
で
あ
れ
ば
遺
言
信
託
の
紹
介
な

ど
を
行
う
こ
と
に
よ
り
、
次
の
相
談
ニ

ー
ズ
が
み
え
て
く
る
だ
ろ
う
。
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ど
も
と
同
居
し
て
い
る
お
客
様

は
、
す
で
に
不
動
産
の
持
ち
分

子

▼こんなトークを展開しよう

お
子
様
方
は

お
近
く
に
お
住
ま
い

な
の
で
す
か

❷

す
た
め
に
は
、
ど
の
よ
う
な
切
り
口
か

ら
入
っ
て
い
く
と
よ
い
だ
ろ
う
か
。

　

ま
ず
体
調
を
気
づ
か
う
こ
と
は
ス
マ

ー
ト
な
応
対
で
は
あ
る
が
、
そ
こ
か
ら

ス
ト
レ
ー
ト
に
相
続
問
題
に
話
を
向
け

る
こ
と
は
難
し
い
。
そ
こ
で
効
果
的
な

の
は
、
預
金
や
預
か
り
資
産
の
明
細
を

整
理
し
て
報
告
す
る
方
法
だ
。

　

定
期
の
期
日
や
金
額
を
見
な
が
ら
、

お
客
様
が
「
こ
れ
は
子
ど
も
に
遺
し
た

い
、
こ
ち
ら
は
何
か
あ
っ
た
ら
取
り
崩

し
て
使
う
」
と
頭
の
中
で
仕
分
け
で
き

る
よ
う
に
仕
向
け
て
い
く
の
で
あ
る
。

資
産
の
色
分
け
を
話
題
に
す
る

　

高
齢
の
お
客
様
に
こ
ち
ら
か
ら
相
続

の
話
題
を
切
り
出
す
の
は
、
と
も
す
る

と
失
礼
な
印
象
を
与
え
る
お
そ
れ
が
あ

る
た
め
、
な
る
べ
く
先
方
か
ら
話
が
出

て
く
る
よ
う
に
工
夫
し
た
い
。
預
金
の

明
細
は
そ
の
き
っ
か
け
づ
く
り
だ
。

　

そ
し
て
、
他
行
庫
の
資
産
も
含
め
た

金
融
資
産
全
体
に
話
題
が
広
が
っ
て
い

く
中
で
「
遺
す
、
使
う
」
と
い
う
色
分

け
が
で
き
て
く
る
。
直
接
〝
相
続
〟
と

い
う
単
語
を
言
葉
に
し
な
く
て
も
、
そ

の
話
題
に
入
っ
て
い
け
る
の
で
あ
る
。

ば
ら
く
ぶ
り
に
訪
問
し
た
お
客

様
か
ら
相
談
ニ
ー
ズ
を
引
き
出

し ▼
こ
ん
な
ト
ー
ク
を
展
開
し
よ
う

担
当
者
「
ご
無
沙
汰
し
て
お
り
ま
す
。

お
変
わ
り
は
ご
ざ
い
ま
せ
ん
か
？
」

お
客
様
「
あ
あ
、
病
気
も
な
く
元
気
で

や
っ
て
い
る
よ
。
最
近
は
少
々
忘
れ
っ

ぽ
く
な
っ
た
け
ど
ね
ぇ
」

担
当
者
「
お
元
気
そ
う
で
良
か
っ
た
で

す
。
ま
た
前
の
よ
う
に
ご
預
金
の
一
覧

を
整
理
し
て
ご
覧
に
い
れ
ま
す
ね
」

お
客
様
「
あ
り
が
と
う
。
満
期
が
バ
ラ

バ
ラ
だ
か
ら
ま
と
め
て
お
こ
う
か
な
」

担
当
者
「
お
元
気
な
い
ま
の
う
ち
か
ら

お
使
い
道
ご
と
に
、
区
別
し
て
み
る
こ

と
も
大
切
で
す
ね
。
そ
う
い
う
お
客
様

も
多
い
ん
で
す
よ
」

ご
無
沙
汰
し
て
お
り
ま
す

お
変
わ
り
は

ご
ざ
い
ま
せ
ん
か

❶

　ここでは、親世代の相続関連ニ
ーズを喚起するために役立つ声か
けをトーク例とともに解説する。

こんな声かけで
相続に関するニーズを
キャッチしよう

お
子
様
方
は
お
近
く
に

お
住
ま
い
な
の

で
す
か
？

上
の
娘
は

隣
の
県
に

下
の
娘
は

家
か
ら
30
分

く
ら
い
の
と
こ
ろ
に

住
ん
で
い
る
か
ら

ま
あ
近
く
か
な

そ
れ
は
安
心
で
す
ね

先
々
は
一
緒
に
お
住
ま
い
に

な
ら
れ
る
ん
で
す
か

い
や

娘
た
ち
は 

も
う
マ
ン
シ
ョ
ン
を

買
っ
て
い
る
か
ら
そ
れ
は
な
い
な

そ
う
な
の
で
す
か

山
崎
様
は
ず
っ
と

こ
ち
ら
に
お
住
ま
い
に

な
る
の
で
す
か
？

あ
あ 

少
し
広
い
け
ど

夫
婦
2
人
の
家
と
し
て

住
み
続
け
る
つ
も
り
だ
よ




