
在
、
資
産
形
成
に
お
い
て
最

も
生
活
者
の
関
心
が
高
い
と

い
え
る
の
が
老
後
資
金
の
準
備
だ
。

筆
者
も
、
特
に
30
歳
前
後
の
若
い
世

代
が
将
来
へ
の
不
安
要
因
を
口
に
し

な
が
ら
、
老
後
資
金
の
必
要
額
を
知

り
た
い
と
相
談
し
に
く
る
ケ
ー
ス
が

増
え
た
印
象
を
持
っ
て
い
る
。

後
述
す
る
医
療
・
介
護
費
や
教
育

費
は
、
将
来
必
要
に
な
る
か
予
測
が

で
き
な
い
た
め
、
人
に
よ
っ
て
重
要

度
が
変
わ
る
。
し
か
し
、
生
き
て
い

る
以
上
、
老
い
か
ら
は
逃
れ
ら
れ
な

い
。
だ
か
ら
こ
そ
老
後
資
金
の
備
え

に
対
す
る
ニ
ー
ズ
は
高
い
の
だ
。

理
解
し
や
す
い
よ
う
に

最
初
に
目
安
の
金
額
を
提
示

筆
者
は
今
ま
で
数
多
く
の
ラ
イ
フ

プ
ラ
ン
を
作
成
し
た
経
験
か
ら
、
お

客
様
に
は
「
65
歳
時
点
で
概
ね
３
０

０
０
万
〜
５
０
０
０
万
円
用
意
で
き

て
い
れ
ば
老
後
破
た
ん
の
可
能
性
は

極
め
て
低
い
」
と
伝
え
る
よ
う
に
し

て
い
る
。
当
然
、
お
客
様
が
自
営
業

な
の
か
会
社
員
な
の
か
、
リ
タ
イ
ア

メ
ン
ト
プ
ラ
ン
は
ど
う
考
え
て
い
る

の
か
な
ど
、
考
慮
す
べ
き
点
は
多
岐

に
及
ぶ
。
大
雑
把
な
目
安
を
伝
え
る

こ
と
に
つ
い
て
は
賛
否
分
か
れ
る
と

こ
ろ
で
あ
ろ
う
。
本
来
は
家
計
の
キ

ャ
ッ
シ
ュ
フ
ロ
ー
表
を
作
り
、
毎
年

の
収
支
を
確
認
し
な
が
ら
必
要
額
を

算
出
し
た
い
と
こ
ろ
だ
。

た
だ
昨
今
「
人
生
１
０
０
年
時

代
」
を
旗
印
に
働
き
方
な
ど
は
大
き

な
見
直
し
が
行
わ
れ
て
い
る
。
現
在

の
各
種
制
度
を
ベ
ー
ス
に
し
て
、
老

後
の
必
要
額
を
細
か
く
試
算
し
、
そ

れ
を
説
明
す
る
よ
り
も
、
即
座
に
目

現

資金の考え方

適した目標額・積立額を算出する！

内山総合FP事務所
代表取締役CFPⓇ 内山貴博

　資産形成を行うには、お客様の
目的に適した目標金額を設定する
必要がある。老後資金、医療・介
護費、教育資金を例に、必要な目
標額の考え方を解説する。

お
客
様
の
働
き
方
や
住
環
境
へ
の

意
向
を
確
認
し
必
要
資
金
を
概
算

❶「
老
後
資
金
」の
考
え
方

「積立ニーズ」を喚起する
 声かけ＆情報提供
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な
る
金
額
を
示
し
た
ほ
う
が
お

な

安
と
安
と
安
とと

も
話
に
入
り
込
み
や
す
い
。

様
も

客客客
様様

え
ば
、
月
換
算

え
例例例例例

20
万
円
の
年
金

給
さ
れ
、
毎
月

給

ががが
支

30
万
円
の
支
出

る
と
す
る
。

る

が
あ
が
あ
が
あ
が
ああ

65
歳
か
ら
の
25
年

資
金
を
考
え
た
場
合
、
必
要
な

資

間間間
の

額
は
、
毎
月
足
り
な
い
金
額

額

資
金
資
金
資
金金金

10

××

万万万
円円

12
カ
月
×
25
年
＝
３
０
０
０

と
な
る
。
お
客
様
も
容
易
に
計

と

万
円
万万
円円

で
き
、
さ
ら
に
「
年
金
は
ど
れ

で

算算算
がが

も
ら
え
る
の
か
？
」「
老
後
の

も

ほほほ
どど

は
ど
う
考
え
る
べ
き
か
？
」
な

は

住
居
住
居
住
居居居

後
の
生
活
に
つ
い
て
複
眼
的
に

後

ど
老
どど
老

る
き
っ
か
け
に
も
な
る
。

る

考
え
考
え
考
え
考
ええ

タ
イ
ア
メ
ン
ト
プ
ラ
ン
を
立
て

タ
リ

え
で
知
っ
て
お
き
た
い
情
報
や

う
え

る
う
る
うう
る
うう

は
あ
ま
り
に
も
多
い
。
概
論
か

は

制制制
度度

り
、
細
か
な
話
を
し
て
い
け
ば

り

ら
入
ら
入
ら
入入入

様
も
自
身
の
老
後
に
つ
い
て
ス

様

おおお
客客

ズ
に
理
解
で
き
る
だ
ろ
う
。

ズ

ム
ー
ムム
ーー今

後
の
働
き
方
や
住
環
境
・

お
客
様
の
意
向
な
ど
を
勘
案

は
優
先
し
て
知
っ
て
お
き
た
い

は
で

に
は
ど
の
よ
う
な
も
の
が
あ
る

に

情
報
情
報
情
報
情
報報

う
か
。
以
下
の
３
点
は
、
早
い

う

だだ
ろ

段
階
で
確
認
し
て
お
き
た
い
。

•
働
き
方
：
現
在
会
社
員
か
ど
う

か
、
65
歳
以
降
の
働
き
方
に
対
す

る
考
え
方

•
住
環
境
：
持
ち
家
の
場
合
、
ロ
ー

ン
は
完
済
し
て
い
る
か
ど
う
か

•
お
客
様
の
意
向
：
老
後
の
価
値
観

や
希
望

今
現
在
、
会
社
員
で
あ
れ
ば
老
後

の
年
金
は
２
階
建
て
と
な
り
、
基
礎

年
金
（
国
民
年
金
）
よ
り
も
厚
生
年

金
が
手
厚
く
な
る
人
も
多
い
。
50
歳

未
満
の
お
客
様
の
年
金
定
期
便
に
書

か
れ
て
い
る
金
額
は
、
受
け
取
る
年

金
の
見
込
額
で
は
な
く
、
現
時
点
で

の
払
込
保
険
料
を
基
に
し
た
年
金
額

で
あ
る
た
め
、
現
在
の
年
齢
や
今
後

の
働
き
方
を
聞
き
な
が
ら
、
一
定
数

を
乗
じ
る
こ
と
で
お
よ
そ
の
年
金
額

を
試
算
す
る
こ
と
が
で
き
る
。

試
算
し
た
年
金
額
を
見
な
が
ら
65

歳
以
降
の
生
活
水
準
を
検
討
し
て
も

ら
う
こ
と
で
、
年
金
だ
け
で
は
不
足

す
る
部
分
が
見
え
て
く
る
。
そ
の
不

足
分
を
補
う
も
の
と
し
て
欠
か
せ
な

い
の
が
退
職
金
で
あ
る
。

ま
た
今
後
一
段
と
ｉ
Ｄ
ｅ
Ｃ
ｏ
が

普
及
し
、
働
き
方
を
問
わ
ず
65
歳
時

点
で
一
定
の
資
金
準
備
が
で
き
て
い

る
こ
と
に
期
待
し
た
い
。

退
職
金
や
ｉ
Ｄ
ｅ
Ｃ
ｏ
、
個
人
事

業
主
の
小
規
模
企
業
共
済
な
ど
の
ま

と
ま
っ
た
資
金
を
老
後
資
金
に
回
せ

る
か
ど
う
か
検
討
す
る
際
に
は
、

「
住
環
境
」
の
出
番
で
あ
る
。

日
本
人
の
持
ち
家
比
率
は
75
・
２

％
（『
家
計
の
金
融
行
動
に
関
す
る

世
論
調
査
』
平
成
30
年
・
二
人
以
上

世
帯
調
査
）
で
あ
る
か
ら
、
住
宅
購

入
を
考
え
て
い
る
お
客
様
に
関
し
て

は
、
一
定
の
住
宅
ロ
ー
ン
を
組
む
前

提
で
話
を
し
て
も
よ
さ
そ
う
だ
。

さ
ら
に
同
調
査
に
よ
る
と
60
代
で

の
住
宅
ロ
ー
ン
残
高
の
平
均
は
６
１

５
万
円
。
退
職
金
等
の
一
時
金
で
ロ

ー
ン
を
完
済
す
る
と
も
う
ほ
と
ん
ど

残
っ
て
い
な
い
と
い
う
場
合
も
想
定

さ
れ
る
。
こ
う
し
た
試
算
を
行
う
こ

と
で
「
早
期
リ
タ
イ
ア
を
希
望
し
て

い
た
が
、
70
歳
ぐ
ら
い
ま
で
は
働
い

た
ほ
う
が
よ
い
の
で
は
？
」
と
い
っ

た
具
合
に
お
客
様
の
意
見
を
引
き
出

す
こ
と
も
で
き
る
。「
働
き
方
」
と

「
住
環
境
」
に
つ
い
て
聞
く
こ
と

で
、
具
体
的
な
老
後
資
金
の
必
要
額

が
見
え
て
く
る
だ
ろ
う
。

最
後
は
、
老
後
に
つ
い
て
の
お
客

様
の
意
向
を
ヒ
ア
リ
ン
グ
し
よ
う
。

前
向
き
に
余
暇
を
楽
し
む
方
法
や
旅

行
の
話
な
ど
を
聞
き
、
長
い
老
後
を

よ
り
充
実
さ
せ
る
た
め
の
費
用
も
上

乗
せ
し
て
お
き
た
い
。
海
外
移
住
を

希
望
す
る
人
も
増
え
て
お
り
、
こ
う

し
た
話
に
及
べ
ば
、
お
客
様
の
リ
ス

ク
許
容
度
に
応
じ
て
今
の
う
ち
か
ら

老
後
資
金
の
一
部
を
外
貨
建
て
商
品

な
ど
で
積
み
立
て
て
い
く
と
い
っ
た

方
法
を
提
示
し
て
も
よ
い
だ
ろ
う
。

≫まずは概算した目安となる金額
を提示。そこからお客様の意向
に合わせ目標額を組み立てる

≫住宅購入を考えるお客様にはロ
ーンを踏まえた資金計画を提案

ここに注目!!
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