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小
口
の
個
人
投
資
家
に

新
し
い
証
券
サ
ー
ビ
ス
を

│
│
株
式
会
社
マ
ネ
ッ
ク
ス
・
ユ
ニ
バ
ー
シ

テ
ィ
は
「
お
金
と
の
つ
き
合
い
方
を
真
剣
に

考
え
る
」
た
め
の
投
資
教
育
を
主
な
業
務
と

し
て
い
ま
す
ね
。
は
じ
め
に
、
ど
の
よ
う
な

き
っ
か
け
で
御
社
を
立
ち
上
げ
ら
れ
た
の
か
、

当
時
を
振
り
返
っ
て
お
聞
か
せ
く
だ
さ
い
。

内
藤　

当
社
は
、
マ
ネ
ッ
ク
ス
証
券
を
中
心

と
す
る
マ
ネ
ッ
ク
ス
グ
ル
ー
プ
の
一
員
と
し

て
、
２
０
０
５
年
に
設
立
さ
れ
た
投
資
教
育

を
専
門
に
行
う
会
社
で
す
。

　

私
が
マ
ネ
ッ
ク
ス
に
入
社
し
た
の
は
１
９

９
９
年
の
こ
と
で
し
た
。
マ
ネ
ッ
ク
ス
は
、

「
私
た
ち
個
人
に
必
要
な
最
良
の
金
融
サ
ー

ビ
ス
を
私
た
ち
自
身
の
手
で
作
っ
て
い
こ

う
」
と
い
う
原
点
か
ら
生
ま
れ
ま
し
た
。
お

金
と
の
新
し
い
つ
き
合
い
方
を
提
案
し
金
融

の
新
た
な
領
域
を
拓
き
続
け
る
、
お
客
さ
ま

本
位
を
徹
底
し
真
に
個
人
に
必
要
と
さ
れ
る

金
融
サ
ー
ビ
ス
を
創
り
続
け
る
、
既
存
概
念

や
旧
来
の
価
値
観
に
と
ら
わ
れ
ず
最
良
の
商

品
・
サ
ー
ビ
ス
を
提
供
し
続
け
る
│
こ
れ
ら

を
理
念
と
し
た
企
業
グ
ル
ー
プ
で
す
。
そ
う

し
た
理
念
に
共
鳴
し
て
、
設
立
当
初
か
ら
入

社
、
事
業
に
参
画
し
ま
し
た
。

　

マ
ネ
ッ
ク
ス
証
券
で
は
、
取
組
み
の
一
つ

と
し
て
、
小
口
の
個
人
投
資
家
の
お
客
さ
ま

へ
の
サ
ー
ビ
ス
提
供
を
掲
げ
ま
し
た
。

　

証
券
業
界
は
そ
れ
ま
で
、
お
客
さ
ま
の
預

か
り
資
産
残
高
で
サ
ー
ビ
ス
の
内
容
を
分
け

る
、
つ
ま
り
大
口
の
お
客
さ
ま
を
優
遇
し
小

口
の
お
客
さ
ま
は
必
ず
し
も
大
切
に
さ
れ
て

き
ま
せ
ん
で
し
た
。

　

そ
こ
で
、
マ
ネ
ッ
ク
ス
証
券
で
は
、
小
口

の
お
客
さ
ま
で
も
大
口
の
お
客
さ
ま
と
同
等

の
サ
ー
ビ
ス
に
ア
ク
セ
ス
で
き
る
よ
う
に
と
、

イ
ン
タ
ー
ネ
ッ
ト
を
活
用
す
る
こ
と
で
株
式

売
買
委
託
手
数
料
等
を
従
来
の
10
分
の
１
ま

で
引
き
下
げ
る
サ
ー
ビ
ス
を
開
始
し
た
の
で

す
。

　

と
こ
ろ
が
、
せ
っ
か
く
手
数
料
を
引
き
下

げ
た
の
に
も
か
か
わ
ら
ず
、
お
客
さ
ま
は
そ

れ
ほ
ど
収
益
が
上
が
ら
な
い
と
い
う
事
態
が

生
じ
ま
し
た
。
従
来
は
１
万
円
だ
っ
た
手
数

料
が
マ
ネ
ッ
ク
ス
証
券
な
ら
１
０
０
０
円
の

手
数
料
で
済
む
。
そ
れ
な
ら
差
額
の
９
０
０

０
円
は
儲
か
る
は
ず
で
す
が
、
逆
に
、
資
産

を
大
き
く
減
ら
し
て
し
ま
う
お
客
さ
ま
が
少

な
く
な
か
っ
た
の
で
す
。

　

そ
の
理
由
は
こ
う
で
し
た
。
結
局
、
手
数

料
が
下
が
っ
た
と
し
て
も
、
資
産
運
用
や
投

資
の
基
本
、
取
引
の
仕
方
の
基
本
が
わ
か
っ

て
い
な
い
個
人
投
資
家
が
多
く
、
結
果
と
し

て
損
を
多
く
抱
え
て
し
ま
っ
た
と
い
う
こ
と

で
す
。
自
動
車
の
運
転
に
た
と
え
る
な
ら
、

免
許
を
取
ら
ず
に
い
き
な
り
公
道
で
運
転
を

誌上セミナー・投信・保険の販売力を10倍伸ばそう！
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