
っ
た
逆
風
は
続
く
が
、
一
方
で
コ

ロ
ナ
の
収
束
や
イ
ン
バ
ウ
ン
ド
需

要
の
増
加
と
い
っ
た
追
い
風
も
あ

る
。
取
引
先
の
実
態
を
正
確
に
把

握
し
、
適
切
な
販
路
開
拓
の
施
策

を
検
討
・
支
援
す
る
こ
と
で
、
こ

の
追
い
風
を
最
大
限
活
用
す
る
サ

ポ
ー
ト
を
し
た
い
。

　
取
引
先
の
販
路
開
拓
支
援
の
第

一
歩
と
し
て
欠
か
せ
な
い
の
が
、

取
引
先
の
現
状
把
握
で
あ
る
。
ま

ず
は
取
引
先
の
販
路
開
拓
ニ
ー
ズ

を
引
き
出
し
た
う
え
で
、
現
状
把

握
に
取
り
組
み
た
い
。

　
こ
こ
で
活
用
し
た
い
の
が
ロ
ー

カ
ル
ベ
ン
チ
マ
ー
ク
（
以
下
、
ロ

カ
ベ
ン
）
だ
。
経
済
産
業
省
の
言

ロ
ナ
禍
を
経
験
し
た
企
業

は
、
事
業
の
見
直
し
や
事

業
再
構
築
の
必
要
に
迫
ら
れ
た
。

事
業
再
構
築
補
助
金
を
は
じ
め
と

す
る
各
種
支
援
制
度
を
活
用
し
、

見
事
に
復
活
を
遂
げ
た
ケ
ー
ス
も

存
在
す
る
。

　
し
か
し
、
現
実
に
は
様
々
な
手

を
打
ち
な
が
ら
も
苦
戦
し
、
廃
業

や
倒
産
を
決
断
す
る
企
業
も
増
え

て
い
る
。
帝
国
デ
ー
タ
バ
ン
ク
の

調
査
に
よ
る
と
、
２
０
２
４
年
10

月
の
倒
産
件
数
は
９
２
５
件
。
30

カ
月
連
続
で
前
年
同
月
を
上
回
っ

た
と
い
う
。

　
イ
ン
フ
レ
や
物
価
高
、
原
材
料

費
高
騰
、
市
場
規
模
の
縮
小
と
い

コ

現状把握と支援方法

取
引
先

取
引
先
のの
情
報
情
報
をを
掘
り
下
げ

掘
り
下
げ

適
切
適
切
なな
販
路
開
拓
・

販
路
開
拓
・

拡
大
拡
大
をを
支
援
し
よ
う

支
援
し
よ
う

販路開拓販路開拓
取り組む
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葉
を
借
り
れ
ば
、
ロ
カ
ベ
ン
と
は

「
企
業
の
経
営
状
態
の
把
握
、
い

わ
ゆ
る
『
企
業
の
健
康
診
断
』
を

行
う
ツ
ー
ル
」
で
あ
る
。
財
務
面

と
非
財
務
面
を
分
析
し
、
判
明
し

た
情
報
か
ら
企
業
の
現
状
を
把
握

す
る
こ
と
が
で
き
る
。

　
ロ
カ
ベ
ン
作
成
時
に
は
「
経
営

者
と
と
も
に
作
成
す
る
」
と
い
う

気
持
ち
が
大
切
だ
。
た
だ
「
記
入

欄
を
埋
め
て
お
い
て
く
だ
さ
い
」

と
投
げ
や
り
な
対
応
を
し
て
は
、

経
営
者
の
信
頼
は
得
ら
れ
な
い
。

　
ま
ず
は
自
身
で
取
引
先
の
情
報

を
埋
め
て
い
き
、
分
か
ら
な
い
項

目
は
「
こ
こ
を
教
え
て
く
だ
さ

い
」
と
、
と
も
に
情
報
整
理
し
て

い
く
姿
勢
を
見
せ
る
こ
と
で
、
経

営
者
に
「
自
社
の
こ
と
を
理
解
し

よ
う
と
し
て
く
れ
て
い
る
」
と
思

っ
て
も
ら
う
こ
と
が
で
き
る
。

　
経
営
者
と
と
も
に
取
引
先
の
現

状
把
握
が
で
き
れ
ば
、
販
路
開
拓

策
が
い
く
つ
か
見
え
て
く
る
。
経

営
者
に
と
っ
て
も
会
社
の
分
岐
点

と
な
る
ほ
ど
大
き
な
選
択
と
な
る

ケ
ー
ス
は
少
な
く
な
い
た
め
、
金

融
機
関
の
担
当
者
と
し
て
寄
り
添

い
、
支
援
し
た
い
と
こ
ろ
だ
。

リ
ス
ク
回
避
の
た
め
に

失
敗
事
例
を
共
有

　
成
功
事
例
を
共
有
し
経
営
者
の

背
中
を
押
す
ア
プ
ロ
ー
チ
も
重
要

だ
が
、
必
ず
成
功
す
る
と
い
う
施

策
は
な
い
。
成
功
事
例
は
販
路
開

拓
の
成
功
に
対
す
る
責
任
が
生
ま

れ
て
し
ま
い
、
話
し
づ
ら
い
と
感

じ
る
人
も
い
る
だ
ろ
う
。

　
そ
う
し
た
場
合
は
、
失
敗
事
例

の
共
有
か
ら
は
じ
め
て
ほ
し
い
。

失
敗
事
例
の
共
有
は
リ
ス
ク
回
避

が
目
的
で
あ
り
、
よ
り
気
楽
に
話

す
こ
と
が
で
き
る
だ
ろ
う
。

　
こ
う
し
た
切
り
口
か
ら
取
引
先

の
販
路
開
拓
を
具
体
化
し
、
公
的

支
援
制
度
な
ど
を
活
用
し
た
支
援

を
行
う
こ
と
で
、
よ
り
成
功
確
率

は
高
ま
る
。
伴
走
支
援
の
気
持
ち

を
忘
れ
ず
取
引
先
に
寄
り
添
い
、

と
も
に
販
路
開
拓
を
実
現
す
る
手

助
け
を
し
よ
う
。�

●

ローカルベンチマークを活用した

ワイド
特集

取取引引先先のの
経営者とともに
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