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を
標
榜
す
る
地
域
金
融
機
関
に
対
す
る

期
待
の
高
さ
が
示
さ
れ
た
。

　

こ
う
し
た
中
、
大
分
県
を
拠
点
と
す

る
豊
和
銀
行
は
、
２
０
１
６
年
６
月
に

「
お
客
さ
ま
支
援
部
」
と
「
販
路
開
拓

支
援
室
」
を
新
設
。
11
月
か
ら
は
成
功

報
酬
型
の
販
路
開
拓
コ
ン
サ
ル
テ
ィ
ン

グ
業
務
「
Ｖ
サ
ポ
ー
ト
」
を
ス
タ
ー
ト

し
て
、
取
引
先
の
売
上
向
上
支
援
に
本

格
的
に
乗
り
出
し
た
。

「
Ｖ
サ
ポ
ー
ト
の
Ｖ
は
バ
リ
ュ
ー
ア
ッ

プ
（V

alue U
p

）
の
略
で
、
お
客
さ

ま
の
価
値
向
上
を
全
行
を
挙
げ
て
お
手

販
売
見
込
先
は
で
き
る
限
り

具
体
的
な
業
種
に
絞
り
込
む

伝
い
し
て
い
こ
う
と
い
う
思
い
が
込
め

ら
れ
て
い
ま
す
。
売
上
向
上
を
支
援
す

る
こ
と
で
、
結
果
と
し
て
地
域
経
済
が

活
性
化
し
、
当
行
も
安
定
し
た
顧
客
基

盤
と
収
益
を
確
保
す
る
と
い
う
好
循

環
、
す
な
わ
ち
共
通
価
値
の
創
造
を
実

現
す
る
こ
と
が
私
ど
も
の
活
動
目
的
で

す
。
販
路
開
拓
コ
ン
サ
ル
テ
ィ
ン
グ
業

務
の
責
任
者
は
各
支
店
長
、
担
当
者
は

全
行
員
。
預
金
や
融
資
と
並
ぶ
新
た
な

本
業
と
し
て
位
置
付
け
、
積
極
的
に
推

進
し
て
い
き
ま
す
」（
渡
辺
寛
・
お
客

さ
ま
支
援
部
販
路
開
拓
支
援
室
長
）

　

Ｖ
サ
ポ
ー
ト
の
特
徴
は
「
取
引
先
の

ト
ッ
プ
ラ
イ
ン
（
売
上
高
）
向
上
の
た

め
に
、
豊
和
銀
行
の
ネ
ッ
ト
ワ
ー
ク
を

活
用
し
て
販
売
先
を
紹
介
す
る
と
と
も

に
、
そ
の
後
の
交
渉
か
ら
売
上
入
金
ま

で
一
貫
し
て
支
援
す
る
」
ス
タ
イ
ル
。

販
売
先
の
紹
介
に
と
ど
ま
っ
て
い
た
従

来
の
ビ
ジ
ネ
ス
マ
ッ
チ
ン
グ
な
ど
と
は

一
線
を
画
す
。

　

実
際
の
コ
ン
サ
ル
テ
ィ
ン
グ
に
お
い

て
は
、
販
売
見
込
先
の
選
定
・
紹
介
か

ら
販
売
見
込
先
へ
の
商
品
説
明
・
情
報

提
供
、
取
引
条
件
の
交
渉
、
商
談
の
ア

レ
ン
ジ
、
売
買
契
約
、
売
上
入
金
ま
で

法
令
の
許
す
範
囲
で
す
べ
て
に
コ
ミ
ッ

ト
し
て
い
く
。

　

従
来
型
の
ビ
ジ
ネ
ス
マ
ッ
チ
ン
グ
や

商
談
会
は
「
商
材
に
興
味
を
持
っ
た
企

業
を
募
る
」
と
い
う
受
動
的
な
性
格
が

強
か
っ
た
が
、
Ｖ
サ
ポ
ー
ト
で
は
能
動

的
に
見
込
先
に
ア
プ
ロ
ー
チ
。
中
小
企

業
の
「
苦
手
意
識
の
あ
る
分
野
」
を
バ

ッ
ク
ア
ッ
プ
し
て
い
く
わ
け
だ
。

　

販
売
見
込
先
の
選
定
は
、
コ
ン
サ
ル

テ
ィ
ン
グ
契
約
を
交
わ
し
た
売
り
手
企

業
の
要
望
を
ヒ
ア
リ
ン
グ
す
る
と
こ
ろ

か
ら
始
め
る
。
こ
の
と
き
、
販
売
見
込

先
と
し
て
考
え
る
業
種
は
、
で
き
る
限

り
具
体
的
に
絞
り
込
む
こ
と
が
肝
要
だ

と
い
う
。
小
売
業
を
例
に
考
え
て
も
、

大
型
量
販
店
か
ら
観
光
地
の
土
産
物
店

ま
で
多
岐
に
わ
た
る
。
そ
れ
ぞ
れ
で
買

い
手
企
業
の
仕
入
れ
ニ
ー
ズ
は
異
な
る

た
め
、
的
確
な
販
売
見
込
先
の
絞
込
み

が
後
の
商
談
の
成
果
を
大
き
く
左
右
す

る
こ
と
に
な
る
わ
け
だ
。

　

た
だ
、
当
初
想
定
し
て
い
な
か
っ
た

業
種
と
商
談
が
成
立
す
る
ケ
ー
ス
も
あ

る
。
例
え
ば
「
忌
避
剤
」
の
販
売
見
込

先
を
食
品
工
場
と
考
え
て
い
た
先
が
あ

っ
た
が
、
食
品
工
場
で
は
す
で
に
殺
虫

剤
で
害
虫
駆
除
を
し
て
お
り
成
約
に
至

ら
な
か
っ
た
。
新
た
な
販
売
見
込
先
を

探
し
て
し
て
い
る
と
、
当
初
想
定
し
て

い
な
か
っ
た
ホ
テ
ル
と
契
約
で
き
た
の

で
あ
る
。
バ
イ
キ
ン
グ
会
場
な
ど
で
忌

避
剤
の
利
用
ニ
ー
ズ
が
発
見
で
き
た
か

ら
だ
。
こ
の
よ
う
な
成
功
モ
デ
ル
は
ノ

ウ
ハ
ウ
と
し
て
蓄
積
さ
れ
、
後
の
コ
ン

サ
ル
テ
ィ
ン
グ
業
務
に
活
か
さ
れ
て
い

く
こ
と
は
言
う
ま
で
も
な
い
。

　

販
売
見
込
先
の
選
定
に
は
、
商
品
・

サ
ー
ビ
ス
に
特
化
し
た
「
ヒ
ア
リ
ン
グ

シ
ー
ト
」
の
活
用
が
不
可
欠
。
シ
ー
ト

に
は
契
約
企
業
の
業
種
、
取
扱
い
製
商

品
・
サ
ー
ビ
ス
と
と
も
に
、
そ
の
企
業

の
強
み
・
弱
み
を
把
握
の
う
え
記
入
し

て
い
く
。

ヒ
ア
リ
ン
グ
シ
ー
ト
を
活
用
し

商
材
の
強
み
・
弱
み
を
明
確
化

　

ヒ
ア
リ
ン
グ
シ
ー
ト
の
作
成
は
営
業

店
の
渉
外
担
当
者
・
支
店
長
の
役
割
。

契
約
企
業
を
訪
問
し
て
、「
お
客
さ
ま

の
考
え
る
強
み
・
弱
み
」
と
「
豊
和
銀

行
の
考
え
る
強
み
・
弱
み
」
を
記
入
す

る
。
豊
和
銀
行
の
考
え
る
強
み
・
弱
み

を
検
討
す
る
場
合
、
買
い
手
企
業
の
反

応
を
確
か
め
る
た
め
、
販
売
見
込
先
と

考
え
ら
れ
る
企
業
と
同
業
種
の
企
業
を

訪
問
し
て
、
商
品
性
に
つ
い
て
ヒ
ア
リ

ン
グ
調
査
す
る
こ
と
も
多
い
。

　

長
年
商
い
を
続
け
て
き
た
企
業
は
、

自
社
製
商
品
に
は
自
信
を
持
っ
て
い
る

も
の
。
た
だ
し
、
売
り
手
企
業
の
考
え

る
「
良
い
商
品
」
と
買
い
手
企
業
が
考

え
る
「
買
い
た
い
商
品
」
は
必
ず
し
も

一
致
し
な
い
。
販
売
価
格
・
ロ
ッ
ト
、

デ
ザ
イ
ン
・
パ
ッ
ケ
ー
ジ
な
ど
様
々
な

条
件
が
満
た
さ
れ
な
け
れ
ば
、
買
い
手

企
業
の
触
手
は
動
か
な
い
の
だ
。
そ
こ

で
販
路
開
拓
支
援
室
で
は
、
マ
ー
ケ
ッ

ト
リ
サ
ー
チ
の
た
め
、
取
引
先
を
５
社

ほ
ど
選
定
。
サ
ン
プ
ル
を
用
い
て
、
商

材
の
評
判
を
調
査
し
て
回
る
の
だ
。

「
買
い
手
企
業
の
生
の
声
を
お
伝
え
す

る
こ
と
で
、
格
段
に
説
得
力
が
増
し
ま

す
。
強
み
は
さ
ら
に
伸
ば
し
て
い
け
ば

よ
い
の
で
す
が
、
問
題
は
弱
み
。
課
題

で
あ
る
弱
み
を
ク
リ
ア
し
な
い
ま
ま
、

銀
行
員
が
商
品
を
販
売
見
込
先
に
提
案

し
て
も
良
い
結
果
は
出
な
い
で
し
ょ

う
。
買
い
手
と
な
る
企
業
も
私
ど
も
の

大
切
な
お
客
さ
ま
で
す
の
で
、
仕
入
れ

た
こ
と
を
喜
ん
で
い
た
だ
け
る
よ
う
な

商
談
に
し
な
く
て
は
な
り
ま
せ
ん
。
つ

ま
り
、『
強
み
』
が
『
弱
み
』
を
超
え

た
と
き
に
商
談
は
成
立
す
る
と
思
い
ま

す
。
そ
の
た
め
に
も
、
率
直
に
課
題
を

問
題
提
起
さ
せ
て
い
た
だ
き
、『
せ
っ

か
く
の
良
い
商
材
で
す
か
ら
、
ど
う
す

れ
ば
売
れ
る
か
を
一
緒
に
考
え
て
い
き

ま
し
ょ
う
』
と
ご
提
案
し
て
い
ま
す
」

　

も
ち
ろ
ん
、
見
え
て
き
た
課
題
に
対

し
て
は
、
ソ
リ
ュ
ー
シ
ョ
ン
支
援
室
や

外
部
の
支
援
機
関
、
専
門
家
な
ど
と
も

連
携
し
て
、
コ
ン
サ
ル
テ
ィ
ン
グ
機
能

や
情
報
提
供
機
能
を
発
揮
。
課
題
解
決

に
全
力
で
努
め
る
。

　

販
売
実
績
の
ヒ
ア
リ
ン
グ
も
重
視
す

る
。
買
い
手
企
業
が
製
商
品
や
サ
ー
ビ

ス
の
何
を
評
価
し
て
購
入
に
至
っ
た
の

か
を
深
堀
り
す
る
こ
と
で
、
強
み
の
把

握
や
新
た
な
販
売
先
開
拓
の
重
要
な
手

掛
か
り
と
な
る
か
ら
だ
。
販
売
実
績
が

モ
デ
ル
ケ
ー
ス
と
な
る
場
合
は
、
同
じ

業
種
の
他
社
が
有
力
な
タ
ー
ゲ
ッ
ト
と

出
の
持
ち
直
し
な
ど
か
ら
収
益

環
境
が
好
転
す
る
大
手
企
業
に

対
し
て
、
ア
ベ
ノ
ミ
ク
ス
の
波
及
効
果

が
限
定
的
な
地
域
の
中
小
企
業
は
様
々

な
経
営
課
題
を
抱
え
る
。
と
り
わ
け
、

経
済
規
模
の
縮
小
が
懸
念
さ
れ
る
中
、

販
路
開
拓
に
よ
る
売
上
増
強
は
大
き
な

課
題
だ
。
し
か
し
、
優
れ
た
商
品
を
持

ち
な
が
ら
も
、
広
域
的
な
営
業
の
手
掛

か
り
が
な
い
な
ど
、
中
小
企
業
が
新
た

な
販
路
を
切
り
開
い
て
い
く
こ
と
は
容

易
で
は
な
い
。

　

２
０
１
６
年
版
の
中
小
企
業
白
書
を

見
て
も
、
企
業
が
期
待
す
る
経
営
支
援

と
し
て
は
、「
販
路
・
仕
入
先
拡
大
支

援
」
の
回
答
が
最
も
多
く
、
本
業
支
援

輸▶
渡
辺
寛
・
お
客
さ
ま
支
援
部
販
路
開
拓

支
援
室
長

豊
和
銀
行
が
展
開
す
る
販
路
開
拓
コ
ン
サ
ル
テ
ィ
ン
グ
業
務「
Ｖ
サ
ポ
ー
ト
」

特別レポート

●
債
務
者
区
分
の
向
上
や
各
種
資
金
ニ
ー
ズ
の
早
期
発
掘
に
つ
な
げ
る

見
込
先
の
選
定
か
ら
売
上
入
金
ま
で

一
貫
し
て
コ
ミ
ッ
ト
し
サ
ポ
ー
ト

●
債
務
者
区
分
の
向
上
や
各
種
資
金
ニ
ー
ズ
の
早
期
発
掘
に
つ
な
げ
る

見
込
先
の
選
定
か
ら
売
上
入
金
ま
で

一
貫
し
て
コ
ミ
ッ
ト
し
サ
ポ
ー
ト


