
特別
企画

　金融機関が生命保険を販売する前にに必ずお客様に確認してもらう
事前同意書。スムーズに同意を得る方方法を解説していく。
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保険の提案で意識識したい！

解説 戸小台沙智
セールスコンサルタント／
研修講師

画 吉野詩織
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運用相談のため
ローカウンターで面談中
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