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若いお客様への投信の説明方法
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ここでは、前段で若いお客様に投信の提案をするとき
のポイントや注意点などをマンガで取り上げ、後段で
詳細な提案の進め方を紹介します。

マンガで学ぶ！
若いお客様が来店した際の
投信の提案におけるポイント
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投信での運用が未経験の
若いお客様にはこう提案しよう
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