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ロ
ナ
禍
が
長
引
く
中
、
経

営
者
は
様
々
な
シ
ー
ン
で

ス
ト
レ
ス
を
抱
え
て
い
る
。
先
が

見
え
な
い
状
況
で
こ
れ
ま
で
に
な

い
意
思
決
定
を
続
け
て
い
る
と
、

精
神
・
体
力
と
も
に
消
耗
し
て
し

ま
う
。

金
融
機
関
の
担
当
者
は
、
経
営

者
が
そ
の
よ
う
な
状
況
に
あ
る
こ

と
を
踏
ま
え
、
身
近
な
相
談
相
手

と
し
て
何
で
も
話
し
て
も
ら
え
る

よ
う
に
関
係
を
築
い
て
お
こ
う
。

先
行
き
が
不
透
明
で
具
体
的
な
課

題
解
決
策
を
提
示
し
に
く
い
現
状

で
は
、
ソ
リ
ュ
ー
シ
ョ
ン
提
案
や

専
門
的
な
ア
ド
バ
イ
ス
を
提
供
す

る
よ
り
も
関
係
構
築
の
ほ
う
が
優

先
度
が
高
い
と
い
え
る
。

コ

経
営
資
源
の
観
点
で

源
の
観
点点
で

の
観
点

課
題
を
聞
き
出
そ
う

聞
きき
出
そ
う

き
出
そ

そ
れ
で
は
、
経
営
者
に
疲
れ
が

み
え
る
場
合
、
ど
の
よ
う
に
対
応

す
れ
ば
よ
い
の
か
。

担
当
者
は
ま
ず
、
本
ト
ー
ク
例

の
よ
う
に
不
安
を
聞
い
て
み
よ

う
。
た
だ
し
、
多
く
の
経
営
者
は

課
題
が
複
雑
に
絡
み
合
っ
て
い
る

た
め
、
具
体
的
に
答
え
ら
れ
な
い

だ
ろ
う
。
そ
こ
で
、
不
安
の
要
因

を
一
緒
に
整
理
し
て
具
体
的
な
課

題
と
し
て
可
視
化
し
、
お
互
い
に

共
有
で
き
る
形
を
目
指
そ
う
。

例
え
ば
「
ヒ
ト
」「
モ
ノ
（
事

業
、
商
品
、
サ
ー
ビ
ス
）」「
カ

ネ
」
と
い
う
経
営
資
源
の
３
要
素

の
観
点
か
ら
、
そ
れ
ぞ
れ
経
営
者

が
不
安
に
感
じ
て
い
る
こ
と
を
聞

い
て
一
緒
に
書
き
出
し
て
い
こ

う
。「
社
長
、
い
ま
抱
え
る
不
安

を
す
べ
て
可
視
化
し
て
み
ま
し
ょ

う
」
と
声
を
か
け
、「
ヒ
ト
に
関

し
て
は
ど
ん
な
こ
と
が
不
安
の
要

素
と
し
て
挙
げ
ら
れ
ま
す
か
」
と

順
に
ヒ
ア
リ
ン
グ
を
行
っ
て
い

く
。漠

然
と
し
た
不
安
を
抱
え
る
経

営
者
で
も
、
誰
か
に
聞
い
て
も
ら

う
こ
と
で
整
理
さ
れ
て
い
く
も
の

だ
。
担
当
者
の
ヒ
ア
リ
ン
グ
を
通

じ
て
課
題
が
具
体
的
に
な
れ
ば
、

そ
れ
ら
を
解
決
す
る
方
法
も
考
え

ら
れ
る
は
ず
で
あ
る
。

例
え
ば
、
経
営
者
か
ら
「
環
境

経
営
者
と
オ
フ
ィ
ス
①

経
営
で
不
安
な
こ
と
は
あ
り
ま
せ
ん
か

社
長
に
と
っ
て
最
も
大
変
な
こ
と
は

ど
ん
な
こ
と
で
す
か
？

経
営
者
が
疲
れ
て
い
る
の
を
見
て
…
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◀このようにトークを展開しよう

が
変
わ
り
す
ぎ
て
当
社
の
商
品
が

売
れ
な
く
な
っ
た
。
そ
の
た
め
に

新
し
い
事
業
を
検
討
し
て
い
る
」

と
言
わ
れ
た
際
に
は
、「
新
し
い

事
業
を
担
当
で
き
る
方
は
い
る
の

で
す
か
」「
御
社
で
し
た
ら
例
え

ば
○
○
の
よ
う
な
事
業
が
あ
り
得

る
の
で
は
な
い
で
す
か
」「
新
し

い
事
業
に
は
ど
れ
ぐ
ら
い
資
金
が

必
要
で
す
か
」
な
ど
、
そ
れ
ぞ
れ

「
ヒ
ト
」「
モ
ノ
」「
カ
ネ
」
の
視

点
で
質
問
を
し
て
整
理
す
る
こ
と

で
よ
り
具
体
的
に
な
り
、
解
決
策

も
提
示
し
や
す
く
な
る
。

も
し
ヒ
ト
が
い
な
け
れ
ば
「
外

部
人
材
を
登
用
し
て
担
当
者
と
し

て
力
を
借
り
ら
れ
る
か
も
し
れ
ま

せ
ん
」
と
声
を
か
け
ら
れ
る
。
資

金
繰
り
の
問
題
で
あ
れ
ば
「
あ
る

程
度
の
事
業
計
画
が
見
え
れ
ば
資

金
支
援
の
可
否
も
早
急
に
判
断
で

き
ま
す
」
と
、
具
体
的
な
解
決
策

の
提
案
に
努
め
よ
う
。

現
在
、
多
く
の
企
業
は
業
態
転

換
や
事
業
の
再
構
築
な
ど
、
既
存

事
業
と
新
規
事
業
を
同
時
に
手
が

け
て
お
り
、
経
営
者
の
不
安
は
強

い
。
し
か
し
、
コ
ロ
ナ
禍
だ
か
ら

こ
そ
一
気
に
事
業
を
変
え
ら
れ
る

機
会
で
も
あ
る
。

金
融
機
関
の
担
当
者
は
経
営
者

と
の
対
話
に
少
し
で
も
時
間
を
割

こ
う
。
経
営
者
の
不
安
に
寄
り
添

い
、
信
頼
関
係
が
で
き
れ
ば
、
課

題
を
具
体
的
に
引
き
出
す
こ
と
に

つ
な
が
る
。

少
し
お
疲
れ
の

よ
う
に
み
え
ま
す
が

経
営
面
で
何
か
不
安
な
こ
と
は

ご
ざ
い
ま
せ
ん
か
？

う
〜
ん

実
は
―
―

コ
ロ
ナ
禍
で
従
来
の
主
力
商
品
の

売
上
が
落
ち
て
い
て
ね

立
て
直
し
た
い
が
何
か
ら
手
を

付
け
た
ら
よ
い
か
分
か
ら
な
く
て
…

商
品
不
振
の
要
因
は
何
で
し
ょ
う
か

ヒ
ト
・
モ
ノ
・
カ
ネ
の
う
ち
何
に

一
番
悩
ま
れ
て
い
ま
す
か
？

ヒ
ト
か
な
ぁ
…

人
手
不
足
で
ね

ヒ
ト
に
関
し
て
も
商
品
開
発
の

人
材
が
い
な
い
な
ど
様
々
な

課
題
が
考
え
ら
れ
ま
す

一
緒
に
整
理
し
て
い
き
ま
し
ょ
う

う
ん
よ
ろ
し
く

頼
む
よ


