
　

相
続
へ
の
漠
然
と
し
た
不
安
を
持
ち
な
が
ら
も
、
具
体
的

な
検
討
を
行
う
と
こ
ろ
ま
で
は
い
か
な
い
お
客
様
は
多
い
。

本
稿
で
は
、
そ
ん
な
お
客
様
の
相
続
へ
の
意
識
を
喚
起
す
る

た
め
の
、
面
談
の
中
で
の
ア
プ
ロ
―
チ
方
法
を
紹
介
す
る
。

平
成
27
年
の
相
続
税
の
改
正
で
基

礎
控
除
が
大
き
く
下
が
っ
た
こ

と
に
よ
り
、
相
続
税
対
策
を
今
ま
で
考

え
る
必
要
の
な
か
っ
た
会
社
員
や
公
務

員
の
世
帯
に
も
相
続
税
が
か
か
る
可
能

性
は
大
き
く
な
っ
て
き
た
。

70
歳
以
上
の
世
帯
主
（
金
融
資
産
保

有
世
帯
）
の
金
融
資
産
保
有
金
額
の
平

均
は
２
２
０
８
万
円
と
な
っ
て
い
る

（
金
融
広
報
中
央
委
員
会
・
令
和
２
年
）。

相
続
税
の
基
礎
控
除
の
金
額
が
相
続
人

３
人
で
あ
れ
ば
３
０
０
０
万
円
＋
６
０

０
万
円
×
３
人
＝
４
８
０
０
万
円
な
の

で
、
こ
の
平
均
金
融
資
産
に
自
宅
の
土

地
と
家
屋
を
合
わ
せ
る
と
、
基
礎
控
除

に
近
い
金
額
ま
で
相
続
財
産
を
保
有
し

て
い
る
世
帯
は
多
い
と
思
わ
れ
る
。

　
こ
の
よ
う
な
方
々
は
、
親
世
代
に
し

て
も
子
世
代
に
し
て
も
「
ウ
チ
は
大
丈

夫
か
な
？
」
と
い
う
漠
然
と
し
た
不
安

は
も
っ
て
い
る
と
思
わ
れ
る
。
し
か
し
、

実
際
の
現
場
で
担
当
者
が
直
接
的
な
相

続
対
策
の
声
か
け
し
て
も
、
大
抵
の
ケ

ー
ス
で
は
「
ウ
チ
は
大
丈
夫
だ
か
ら
」

と
い
う
よ
う
な
反
応
に
な
る
こ
と
が
多

い
。

　
親
世
代
か
ら
す
る
と
「
相
続
税
対
策

は
難
し
そ
う
」「
贈
与
す
る
ほ
ど
親
は

楽
じ
ゃ
な
い
」「
ま
だ
ま
だ
死
ぬ
年
代

じ
ゃ
な
い
」
と
い
う
こ
と
に
な
る
し
、

子
世
代
か
ら
す
る
と
本
当
は
相
続
の
話

を
切
り
出
し
た
い
気
持
ち
は
強
い
も
の

の
、「
親
の
家
は
離
れ
て
い
る
し
」「
相

続
の
話
を
し
た
ら
機
嫌
が
悪
く
な
り
そ

う
」
と
い
う
こ
と
で
、
親
へ
の
相
談
を

断
念
し
て
い
る
ケ
ー
ス
は
多
い
。

お
客
様
と

フ
ラ
ッ
ト
な
関
係
を
築
く

キ
ッ
カ
ケ
を
つ
く
る

　
本
来
は
、
基
礎
控
除
が
下
が
っ
た
た

め
に
相
続
税
の
心
配
が
出
て
き
た
方
々

の
相
続
税
対
策
は
シ
ン
プ
ル
で
あ
り
、

効
果
も
高
い
。
生
命
保
険
の
非
課
税
枠

の
活
用
や
贈
与
な
ど
で
解
決
で
き
る
場

合
も
多
い
。
あ
る
い
は
、
小
規
模
宅
地

等
の
特
例
を
知
ら
な
い
た
め
に
相
続
税

が
か
か
る
と
思
っ
て
い
る
こ
と
も
あ
る
。

　
ち
ょ
っ
と
し
た
知
識
の
活
用
や
対
策

で
相
続
税
が
０
円
に
な
っ
た
り
、
相
続

税
の
申
告
が
必
要
な
く
な
り
、
心
配
事

か
ら
解
放
さ
れ
る
場
合
も
あ
る
。

　
た
だ
、
相
続
対
策
は
「
相
続
税
が
安

く
な
る
」
だ
け
で
は
問
題
が
解
決
し
な

い
こ
と
も
あ
る
。
将
来
的
な
財
産
の
活

用
や
遺
産
分
割
も
考
慮
す
る
必
要
が
あ

る
。
と
い
う
こ
と
は
、
お
客
様
に
信
頼

い
た
だ
き
、
お
客
様
の
情
報
を
開
示
し

て
い
た
だ
く
こ
と
で
、
最
適
な
相
続
対

策
を
す
る
こ
と
が
で
き
る
と
い
う
こ
と

だ
。

　
お
客
様
に
信
頼
し
て
い
た
だ
く
た
め

に
は
単
な
る
セ
ー
ル
ス
ト
ー
ク
の
声
か

け
で
は
な
く
、
お
客
様
と
フ
ラ
ッ
ト
な

関
係
を
築
く
キ
ッ
カ
ケ
を
つ
く
る
こ
と

が
必
要
で
あ
る
。
そ
こ
で
本
稿
で
は
、

お
客
様
に
相
続
へ
の
意
識
を
持
っ
て
も

ら
い
、
お
客
様
と
の
フ
ラ
ッ
ト
な
関
係

面談の中で試してみよう！
お客様の相続への意識を
喚起するこんなアプローチ
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