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取引先の本業を支援する特集

今
日
の
ラ
ン
チ
営
業
は

い
か
が
で
し
た
？

お
か
げ
様
で
忙
し
か
っ
た
よ

夜
も
こ
の
く
ら
い
盛
況
だ
と

い
い
ん
だ
け
ど
ね
ぇ
…

夜
の
営
業
に

何
か
懸
念
が

あ
る
の
で
す
か
？

こ
の
と
こ
ろ
お
客
さ
ん
が

減
る
一
方
で
ね
…

常
連
さ
ん
は
変
わ
ら
ず
に

通
っ
て
く
れ
て
い
る
け
ど

特
に
新
規
の
若
い
お
客
さ
ん
は

さ
っ
ぱ
り
な
ん
だ

こ
の
あ
た
り
は

学
生
さ
ん
も

多
い
地
域
な
の
に

残
念
で
す
ね

ど
う
に
か
若
い
お
客
さ
ん
を

集
め
よ
う
と 

新
メ
ニ
ュ
ー
を

考
え
て
は
い
る
ん
だ
け
ど
―
―

ど
ん
な
メ
ニ
ュ
ー
が

喜
ば
れ
る
の
か

よ
く
分
か
ら
な
く
て
…

で
し
た
ら 

南
町
の

K
S
調
理
師
専
門
学
校
に

相
談
し
て
み
ま
せ
ん
か
？

メ
ニ
ュ
ー
開
発
は
も
ち
ろ
ん

お
店
の
コ
ン
セ
プ
ト
や
内
装
な
ど
に

関
し
て
も 

若
者
の
生
の
声
を

聞
け
る
か
も
し
れ
ま
せ
ん
よ

そ
ん
な
こ
と
が

頼
め
る
の
か
い
？

は
い

日
頃
か
ら
当
店
で
は

地
域
の
産
業
支
援
機
関
や

教
育
機
関 

公
的
機
関
な
ど
と

緊
密
に
情
報
交
換
を
し
て
お
り

互
い
に
協
力
す
る
体
制
を

築
い
て
い
る
の
で
す

K
S
調
理
師
専
門
学
校
に
は

当
行
の
お
取
引
先
を

イ
ン
タ
ー
ン
シ
ッ
プ
の

実
習
先
と
し
て
ご
紹
介
す
る
な
ど

就
職
関
係
の
お
手
伝
い
も

さ
せ
て
い
た
だ
い
て
い
ま
す

へ
ぇ
〜

最
近
の
銀
行
は

そ
ん
な
こ
と
も

や
っ
て
い
る
ん
だ

マンガ

画／階戸シナ

取引先と外部専門家は
こうして引き合わせよう
　新メニュー開発に悩む飲食店を例に、外部
専門家活用の提案方法をマンガで紹介する。


