
「
相
続
対
策
に
つ
い
て
考
え
て
み

ま
せ
ん
か
」
と
い
う
声
か
け

を
し
た
と
き
最
も
多
く
返
っ
て
来
る
答

え
は
、「
う
ち
に
は
そ
ん
な
お
金
が
な

い
か
ら
（
対
策
を
考
え
る
必
要
は
な

い
）」
と
、「
う
ち
の
家
族
は
仲
が
良
い

か
ら
（
心
配
は
い
ら
な
い
よ
）」
の
二

つ
で
あ
る
。

ま
ず
「
そ
ん
な
お
金
が
な
い
か
ら
心

配
な
い
」
と
言
う
お
客
様
に
は
、
今
年

か
ら
基
礎
控
除
額
が
下
が
る
こ
と
を
伝

え
る
（
３２－

３３
ペ
ー
ジ
参
照
）。「
関
係

な
い
」
と
言
う
人
が
地
価
の
高
い
一
等

地
に
マ
イ
ホ
ー
ム
を
持
っ
て
い
れ
ば
、

そ
れ
も
相
続
資
産
に
入
る
こ
と
を
知
ら

せ
よ
う
（
３４－

３５
ペ
ー
ジ
参
照
）。

そ
の
う
え
で
「
相
続
税
の
心
配
は
し

な
く
て
い
い
」
と
言
う
の
で
あ
れ
ば
、

「
相
続
税
対
策
と
相
続
対
策
は
違
い
ま

す
。
相
続
対
策
は
す
べ
て
の
方
が
す
る

必
要
が
あ
る
と
言
わ
れ
て
い
ま
す
よ
。

実
際
、
ト
ラ
ブ
ル
に
な
っ
て
い
る
方
の

多
く
は
、
相
続
税
を
支
払
う
必
要
の
な

い
相
続
人
の
ケ
ー
ス
な
ん
で
す
」
な
ど

と
伝
え
る
。
す
る
と
、
多
く
の
お
客
様

は
「
う
ち
の
家
族
は
仲
が
良
い
か
ら
心

配
な
い
」
と
い
っ
た
言
葉
を
口
に
す
る

は
ず
だ
。

家
族
の
仲
が
良
く
て
も

争
族
に
な
る
事
例
を
伝
え
る

調
停
や
裁
判
な
ど
相
続
で
揉
め
て
い

る
家
族
の
多
く
は
、
被
相
続
人
が
生
き

て
い
た
と
き
は
仲
が
良
い
と
思
わ
れ
て

い
た
は
ず
で
あ
る
。
だ
か
ら
こ
そ
、
被

相
続
人
は
対
策
を
し
な
い
で
安
心
し
て

あ
の
世
に
旅
立
っ
た
の
だ
。
し
か
し
結

果
と
し
て
、
遺
族
は
相
続
財
産
を
巡
っ

て
争
い
を
起
こ
し
て
い
る
。

私
た
ち
は
そ
う
し
た
事
例
を
、
金
融

機
関
の
行
職
員
と
い
う
立
場
を
通
じ
て

見
て
い
る
。
自
分
で
直
接
は
見
た
こ
と

が
な
い
と
い
う
人
も
い
る
か
も
し
れ
な

い
が
、
そ
の
場
合
も
自
行
庫
が
争
族
事

例
に
関
わ
っ
た
こ
と
が
な
い
と
い
う
ケ

ー
ス
は
な
い
は
ず
だ
か
ら
、
過
去
に
あ

っ
た
事
例
を
紹
介
す
れ
ば
よ
い
。

「
あ
る
お
客
様
の
例
で
す
が
、
被
相
続

人
の
方
は
『
う
ち
の
家
族
は
仲
が
良
い

か
ら
』
と
安
心
し
て
亡
く
な
ら
れ
た
の

に
、
い
ざ
相
続
が
起
き
た
ら
争
い
に
な

り
ま
し
た
。
こ
ん
な
親
不
孝
は
な
い
で

す
よ
ね
。
仲
が
悪
い
と
思
っ
た
ら
対
策

を
講
じ
た
で
し
ょ
う
が
、
仲
が
良
い
か

ら
安
心
し
て
対
策
を
講
じ
な
か
っ
た
ん

で
す
よ
ね
」

こ
の
よ
う
に
話
せ
ば
、
争
族
の
原
因

は
、
家
族
の
仲
が
良
い
と
安
心
し
て
被

相
続
人
が
対
策
を
講
じ
な
か
っ
た
こ
と

に
あ
る
と
感
じ
て
も
ら
え
る
だ
ろ
う
。

仲
が
悪
い
家
族
の
場
合
は
、
被
相
続
人

が
自
分
の
死
後
の
こ
と
を
案
じ
て
生
前

に
対
策
を
講
じ
る
た
め
、
結
果
と
し
て

争
族
は
起
こ
り
に
く
い
。
非
常
に
説
得

力
の
あ
る
話
で
は
な
い
だ
ろ
う
か
。

最
後
に
、
本
マ
ン
ガ
の
テ
ラ
ー
の
言

葉
に
注
目
し
て
ほ
し
い
。

こ
の
テ
ラ
ー
は
「
皆
さ
ん
そ
う
お
っ

し
ゃ
る
の
で
す
が
」
と
、「
皆
さ
ん
」

と
い
う
主
語
を
使
っ
て
い
る
。「
私
」

で
は
な
く
第
三
者
を
主
語
に
し
、
相
続

対
策
の
必
要
性
を
印
象
付
け
て
い
る
の

で
あ
る
。
そ
の
う
え
で
「
そ
ん
な
（
仲

が
良
か
っ
た
の
に
争
う
）
お
客
様
を
目

に
す
る
た
び
、
相
続
対
策
の
必
要
性
を

し
っ
か
り
お
伝
え
し
な
く
て
は
、
と
思

う
の
で
す
」
と
続
け
て
い
る
。

例
え
ば
こ
こ
で
、
テ
ラ
ー
が
「
も
っ

と
早
く
対
策
を
打
つ
べ
き
だ
と
私
は
思

い
ま
す
」
と
言
っ
て
い
た
ら
ど
う
だ
ろ

う
。
金
融
商
品
を
売
る
側
で
あ
る
金
融

機
関
の
担
当
者
が
、
相
続
対
策
を
切
り

口
に
終
身
保
険
等
を
セ
ー
ル
ス
し
よ
う

と
し
て
い
る
よ
う
な
印
象
を
与
え
や
す

い
の
で
は
な
い
か
。

相
続
対
策
を
勧
め
る
と
き
に
は
、
こ

う
し
た
言
い
回
し
に
も
十
分
に
注
意
し

て
ほ
し
い
。

▼ニーズ喚起トークの展開例

TALK 11

自
分
に
は
相
続（
争
族
）対
策
は
必
要
な
い
と
思
っ
て
い
る
お
客
様

仲
の
良
か
っ
た
ご
家
族
が

争
う
ケ
ー
ス
も
あ
る
ん
で
す
よ

こんなトトーーククで相続対策の
ニーズをキャッチしよう

相続対策の必要性に気づいてもらうにはどんな声か
けを行えばよいのか、トーク例を挙げて解説する。金指光伸

最新税制に対応した
相続対策提案はこう行う
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