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３
取引先の企業価値を高める！
本部・外部連携による支援の提案ノウハウ

マンガ

　自行庫の支援メニュー・外部機関との連携に
よる支援策の提案トークをマンガで紹介する。

取引先へはこんなトークで
支援を提案する
画・うのとおる

い
つ
も
お
世
話
に
な
っ
て
お
り
ま
す

近
代
銀
行
の
森
嶋
で
す

い
ら
っ
し
ゃ
い 

森
嶋
さ
ん

ど
う
ぞ
座
っ
て
く
だ
さ
い

早
速
で
す
が 

先
日
お
伺
い
し
た

新
製
品
の

革
製
ウ
ォ
ー
キ
ン
グ
シ
ュ
ー
ズ
の

展
開
に
合
わ
せ
て

店
内
で
支
援
策
を
協
議
さ
せ
て

い
た
だ
き
ま
し
て
―
―

本
日
は
販
路
拡
大
の
た
め
の

ア
イ
デ
ア
を
お
持
ち
し
ま
し
た

あ
り
が
と
う
ご
ざ
い
ま
す

い
い
案
が

あ
り
ま
し
た
で
し
ょ
う
か
？

は
い 

先
に
申
し
上
げ
ま
す
と

い
わ
ゆ
る
ア
ン
テ
ナ

シ
ョ
ッ
プ
へ
の
出
品
で
す

特
に 

地
場
産
業
を

応
援
す
る
振
興
セ
ン
タ
ー
や

ビ
ジ
ネ
ス
プ
ラ
ザ
等
で
す
ね

ア
ン
テ
ナ
シ
ョ
ッ
プ
で
す
か
！

考
え
も
つ
き
ま
せ
ん
で
し
た
が

ま
た
ど
う
し
て
急
に

そ
ん
な
ア
イ
デ
ア
が

出
て
き
た
ん
で
す
か
？

で
は 

ま
ず
今
回

私
ど
も
が
こ
の
提
案
に
至
っ
た

背
景
か
ら
ご
説
明
し
ま
す

こ
れ
ま
で
に
お
伺
い
し
た
と
お
り
―
―

靴
の
業
界
は 

嗜
好
の
多
様
化
な
ど
か
ら

市
場
が
安
定
推
移
し
て
お
り
ま
す

特
に
大
手
小
売
店
な
ど
で
は

ス
ニ
ー
カ
ー
タ
イ
プ
の
低
価
格
商
品
が

売
れ
筋
と
な
っ
て
い
ま
す

一
方 

御
社
は
こ
れ
ま
で
コ
ツ
コ
ツ
と

人
材
育
成
を
続
け
ら
れ
て
き
た
結
果

若
い
職
人
さ
ん
の
ス
キ
ル
が
高
ま
り

製
品
の
品
質
に
強
み
が
あ
り
ま
すと

こ
ろ
が 

品
質
よ
り

薄
利
多
売
を
重
視
す
る

大
手
量
販
店
さ
ん
で
は

取
扱
い
が
な
い
こ
と
も
あ
っ
て
か

売
上
が
伸
び
悩
ん
で
い
る
―
―
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