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「モノ・コト」への目利きと
支援に強くなる

STEP

2

こんな提案で取引先の
製造・販売面の強みを伸ばそう

　新商品開発を進める取引先へのマーケティン
グ支援提案についてマンガで紹介する。画／小野ひろき

マ ガン

鏡
社
長 

お
世
話
に

な
っ
て
お
り
ま
す

近
代
銀
行
さ
ん

し
ば
ら
く
お
時
間
取
れ
ず

す
み
ま
せ
ん
で
し
た
ね

い
え 

お
忙
し
い
と
こ
ろ

あ
り
が
と
う
ご
ざ
い
ま
す

最
近 

ご
商
売
の
ほ
う
は

い
か
が
で
す
か
？

何
で
も

地
元
の
オ
リ
ー
ブ
オ
イ
ル

製
造
事
業
者
さ
ん
と

コ
ラ
ボ
レ
ー
ト
し
た

新
し
い
化
粧
品
ブ
ラ
ン
ド
の

ス
タ
ー
ト
に
向
け
て

動
か
れ
て
い
る
と
か
…

あ
ら

よ
く
ご
存
じ
ね
！

実
は

経
理
部
長
に

先
日
お
話
を

伺
い
ま
し
た

そ
う
だ
っ
た

の
ね

オ
リ
ー
ブ
オ
イ
ル
製
造
の

中
野
オ
リ
ー
ブ
さ
ん
は

全
国
的
に
評
価
が
高
い
で
し
ょ

化
粧
品
製
造
の
う
ち
と
組
め
ば

高
い
相
乗
効
果
が
あ
る
と
思
っ
て
ね

商
品
コ
ン
セ
プ
ト
や

ラ
イ
ン
ナ
ッ
プ

製
造
プ
ロ
セ
ス
な
ど
は

お
決
ま
り
で
し
ょ
う
か
？

え
え

中
野
オ
リ
ー
ブ
さ
ん
も

以
前
か
ら
化
粧
品
分
野
へ
の

進
出
を
検
討
さ
れ
て

い
た
よ
う
な
の

お
互
い
の
企
画
部
門
が

頑
張
っ
て
く
れ
て

と
ん
と
ん
拍
子
で

進
ん
で
い
る
わ

コ
ン
セ
プ
ト
は

「
働
く
マ
マ
の
身
体
に
優
し
い

安
心
・
安
全
で
手
軽
に
使
え
る
コ
ス
メ
」

用
途
を
問
わ
ず
使
え
る
せ
っ
け
ん
や

ス
キ
ン
ロ
ー
シ
ョ
ン
な
ど
ね

製
造
は

オ
イ
ル
の
納
品
以
降
は

中
野
オ
リ
ー
ブ
さ
ん
か
ら

品
質
管
理
の
責
任
者
に

出
向
し
て
も
ら
っ
て

当
社
で
一
貫
生
産
す
る

こ
と
に
な
っ
た
わ


