
　本特集でみてきたアポ取りから声かけまでの
流れについて、マンガでおさらいしていく。

開業医開業医へのへの新規開拓新規開拓はは
こんな流れこんな流れでで進めよう進めよう
画／サノマリナ

マンガでみる！

テレアポは午前の診療
時間終了直前がねらい
どころ！

ポイント❶

お
世
話
に
な
っ
て

お
り
ま
す

近
代
銀
行
の

青
野
と
申
し
ま
す

銀
行
さ
ん

で
す
か
？

は
い
！

い
つ
も
守
部
先
生
に

大
変
お
世
話
に

な
っ
て
お
り
ま
す
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受付を突破するためには院
長と付合いがあるような声
かけが有効！

既存先からの紹介を切
り口にするとスムーズ
に面談を取りつけられ
る！

ポイント❷ポイント❸

守
部
先
生
に
大
切
な

お
話
が
あ
り
ま
し
て

直
接
お
話
さ
せ
て

い
た
だ
き
た
い
の
で
す
が

分
か
り
ま
し
た

少
々
お
待
ち
く
だ
さ
い

は
い

守
部
で
す

近
代
銀
行
の

青
野
と
申
し
ま
す

税
理
士
の
草
薙
様
か
ら

ご
紹
介
い
た
だ
き
ま
し
て

お
電
話
さ
せ
て

い
た
だ
き
ま
し
た

草
薙
先
生
か
ら

聞
い
て
い
ま
す
よ

ど
う
さ
れ
ま
し
た
？

当
行
で
は
地
域
医
療
を
支
え
る

医
師
の
皆
様
に
向
け
て

経
営
や
増
患
対
策
等
に
役
立
つ

情
報
を
お
届
け
し
て
お
り
ま
す

ぜ
ひ
一
度
情
報
提
供

さ
せ
て
い
た
だ
き
た
く

お
電
話
差
し
上
げ
た

次
第
で
す

な
る
ほ
ど
で
す
ね

木
曜
日
の

午
後
２
時
な
ら

空
い
て
い
ま
す
よ

あ
り
が
と
う

ご
ざ
い
ま
す
！

後
日
│
│

本
日
は

あ
り
が
と
う

ご
ざ
い
ま
す

午
後
は
休
診
な
の
で

大
丈
夫
で
す
よ

開業医への有効な新規開拓術開業医への有効な新規開拓術特
集

競合他行と差をつける！
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